ZPRINTA

UTVECKLA AFFARSPLAN
INTENSIVKURS AFFARSPLANERING

Alltfér manga affarsidéer hamnar i skrivbordsladan
och allt for fa affarsmaijligheter tillvaratas inte.
Detta vill vi andra pa.

Att utveckla en affarsplan handlar om att beskriva
hur en affarsidé kan 6versattas i en realistisk
strategi, affarsmodell och en tydlig plan hur man
ska uppna affarsmalet.

Med det som utgangspunkt erbjuder vi ett
intensivprogram med fa deltagare och korta
arbetspass for er som snabbt vill lara er att
beskriva och planera genomférandet av en
affarsidé.

Ur kursinnehallet

o affarsplanens mojligheter

e  beskriva affarsmal

e ringa in nyckelmalgrupp

e formulera kundkofte

e designa affarsmodell

e affarsdrivande mal och uppgifter
e ekonomisk prognos modellering

INVENTERA

UTVECKLA AFFARSPLAN RESURSER

PRECISERA
AFFARSHYPOTESEN

UTFORSKA AFFARSMOJLIGHET
UTNYTTJA ENTREPRENORSKAP

BESLUTA FRAMGANGSRIK TESTA
AFFARSIDE

PLANERA
AKTIVITETER

FASTSLA
KUNDVARDEN

BESLUTA
DELMAL

Zprinta affarsutvecklingsmodell

ARINTA

Programmet innehaller

e sex gemensamma samlingar under tre
veckor, tisdag och fredag 09.00-11.00
e grupper om 6-8 deltagare

e presentationer och diskussion mellan
deltagarna och kursledare i grupp

e metoder och mallar for att planera och
utveckla din affarsplan

e fragor att reflektera 6ver samt uppgifter att
arbeta med mellan de olika tillfdllena

Genomférande

Samlingarna genomférs med hjalp av Zoom
videokonferensrum. Varje samling innehaller
inledande teori — och diskussionavsnitt samt ett
antal fragestallningar som vi tillsammans utvecklar,
diskuterar och svarar pa. Mellan samlingarna
kommer det finnas tillampningsuppgifter som du
sjalvstandigt kan arbeta vidare med.

For att dokumentera vara aktiviteter, félja upp och
halla all information uppdaterad kommer du fa
tillgang till specialdesignade mallar, affars-
planbyggare och prognosverktyg som stdd. Dessa
verktyg kommer aven finnas tillgdngliga efter
kursen, sa att du kan fortsatta att arbeta vidare
med ditt projekt.

Vara intensivprogram passar dig som ar
egenforetagare eller foretagsledare i ett mindre
foretag och brinner for att utveckla dig sjalv och
nya affarsmojligheter.



Kursledare

Om Thomas

gruppsamverkan.

Om Lars

KURSINNEHALL;

1.

AFFARSPLANENS MOJLIGHETER

e Affarsplanens do’s and don’t

e Fem olika perspektiv att beskriva affarsmal
e Introduktion till Zprinta affarsplanbyggare

RINGA IN NYCKELKUNDER OCH BEHOV

o Nyckelsegment — vilka ska ni “tjana” forst

e Vilket kundlofte ska ni ge for att bli dlskad

e Vad gor att de tycker er kundldsning ar bast

INVENTERA MJUKA OCH HARDA RESURSER

e Vilka grundprinciper ska styra affarsidén

e  Hur ska ni beskriva den verkliga potentialen
med er affarsidé

e Vilka tillgangliga resurser kan hjalpa er att na
affarsmalet

~RINTA

Thomas Hagbard har under drygt 20 ar arbetat med att hjalpa
entreprendrer, organisationer och foretagsledare att utforska och utnyttja
mojligheter att skapa nya produkter och tjanster. Thomas har faciliterat éver
800 workshops samt certifierat 6ver 600 personer i Leading Innovation dvs i
formagan att designa, leda och dokumentera kreativa och innovativa
utvecklingsprojekt. Thomas har skrivit tre bdcker om kreativa processer och

Lars Hedman ér certifierad coach och Lean Business Advisor med stor
praktisk erfarenhet av affarsutveckling fran bade sma, medelstora och
internationella féretag. Sedan nagra ar tillbaka jobbar Lars som konsult och
kursledare dar han hjdlper entreprendrsstédjande organisationer att
implementera moderna affarsradgivningsmetoder och verktyg samt leder
kurser och utbildningar inom entreprendrskap och affarsutveckling for bl.a.
Folkuniversitetet och Brewhouse Incubator.

DESIGNA AFFARSMODELL

e  Hur ska ni ”“tjana” for att bli dlskad

e  Hur paketera, marknadsfora och leverera
e  Hur ska ni prissatta och ta betalt

PROJEKTERA MAL OCH UPPGIFTER

e Hurforvandlas affarsmodellen till mal

e Vilka samarbetspartners skall ni valja

e Vad ar er aktitivitetsplan och ek prognos

SATT IGANG AFFARSPLANEN

e  Hur ska ni fortsatt halla liv i er affarsplan

e Hurfarniandra att investeraier
affarsplan

¢ 12 sammanfattande bilder pa 12 minuter



